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Schlagkräftige Argumente für den 
Einstieg in den Direktvertrieb für 
neue Geschäftspartner.

Neue Broschüre von Prof. Zacharias belegt: 
Direktvertrieb wird weiter wachsen…

„ Direktvertrieb: Karrierechancen im Wachstumsmarkt “  
der Zukunft das neue Informations-und Sponsortool 
in Direktvertrieb und Network-Marketing von Prof. Dr. 
Michael Zacharias (Fachhochschule Worms)
 

Neutrale Information für Kunden 
und potentielle Geschäftspartner.

Seriöse Aufklärung über diesen attraktiven Vertriebsweg 
mit überraschenden Einsichten aus einer aktuellen Befra-
gung von über 6.600 Vertriebspartnern in Deutschland, 
Österreich und der Schweiz:

	 starkes Wachstum im Direktvertrieb im Vergleich 	
	 zum Einzelhandel 

	 Network-Marketing als dynamische Form des Direkt-	
	 vertriebs 

	 überdurchschnittliches Einkommen auch im Neben-	
	 beruf möglich 

	 leichter Einstieg ohne Investitionen

	 besonders geeignet auch für Frauen durch flexible 	
	 Arbeitszeiten 

	 hohe Zufriedenheit der Vertriebspartner mit Ihrer 	
	 Tätigkeit 

	 über 80 % der Vertriebspartner erwarten weiteres 	
	 Wachstum der Branche und ihres persönlichen Ein-	
	 kommens in den nächsten zwei Jahren


